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Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest zapoznanie studentéw z technikami wplywu spotecznego, metodami oddziatywan
psychologicznych oraz sposobami rozpoznawania i przeciwdziatania im.

Data wygenerowania:

14.04.2025 12:05

Strona 1z3




Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[PiDPMU2_UO08] potrafi
samodzielnie planowac i
realizowac potrzebe uczenia sie
przez cate zycie

Po ukonczeniu przedmiotu student
potrafi:

- poréwnac techniki i metody
wptywu spotecznego,

- przewidywac¢ konsekwencje
zastosowanych metod manipulacji,
- analizowac¢ przyczyny ulegtosci,

- wykrywa¢ metody wywieranego
wptywu,

- oceniac¢ skutecznos¢
zastosowanych technik.

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[PIDPMU2_UO01] potrafi
wykorzysta¢ posiadang wiedze
teoretyczng z zakresu prawa
podatkowego i rachunkowosci
oraz powigzanych z nimi dyscyplin
naukowych w celu sformutowania i
rozwigzywania ztozonych i
nietypowych problemoéw
mogacych wystepowacé w tymze
zakresie, zwlaszcza ztozonych
probleméw walidacyjnych i
interpretacyjnych w zakresie
prawa podatkowego oraz
probleméw analizy podatkowe;j i
rachunkowosci

Po ukonczeniu przedmiotu student
potrafi:

- wymieni¢ metody wptywu
spotecznego i manipulacji,

- opisa¢ zasady dziatania technik
sekwencyjnych,

- wytltumaczy¢ zasady ulegania
wptywowi spotecznemu,

- zilustrowac na przyktadach
podstawowe techniki wptywu
spotecznego

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[PiDPMU2_KO01] rozumie
ztozonos¢ probleméw
wystepujacych w zakresie prawa
podatkowego, finansow i
rachunkowosci oraz dyscyplin
powigzanych i w zwigzku z tym
jest gotéw do krytycznej oceny
posiadanej w tym zakresie wiedzy
i odbieranych tresci

rozumie znaczenie wiedzy w
rozwigzywaniu probleméw
poznawczych i praktycznych oraz
— w przypadku trudnosci z
samodzielnym rozwigzaniem
problemu — zasiegania opinii
ekspertéow zajmujacych sie
prawem podatkowym, finansami,
rachunkowoscig i dyscyplinami
powigzanymi (zwtaszcza
naukowcéw, doswiadczonych
doradcow podatkowych,
prawnikéw zajmujacych sie
dyscyplinami innymi niz prawo
podatkowe i bilansowe), a w razie
koniecznosci takze biegtych
specjalistéw z zakresu dyscyplin
innych niz nauki prawne i
ekonomiczne

Po ukonczeniu przedmiotu student
potrafi:

- dyskutowac o metodach wptywu
spotecznego,

- troszczy¢ sie o przestrzeganie
zasad etycznych,

- wykazywac¢ odpowiedzialno$¢ za
edukowanie otoczenie w
przypadku zauwazenia
stosowanych technik i manipulacji,
- podejmowac dziatania w celu
przeciwdziatania stosowaniu
manipulacji,

- petni¢ funkcje edukacyjne w
informowaniu otoczenia o
zagrozeniach wynikajacych z
uwiktania w oddziatywanie
manipulacyjne.

[SK4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[PIDPMU2_W04] ma rozszerzong
wiedze oraz zna pojgcia opisujace
najwazniejsze zjawiska
ekonomiczne i spoteczne, rozumie
podstawowe procesy zachodzace
w gospodarce rynkowej, rozumie
fundamentalne dylematy
wspoiczesnej cywilizacji

Po ukonczeniu przedmiotu student
potrafi:

- wymieni¢ metody wplywu
spotecznego i manipulacji,

- opisac zasady dziatania technik
sekwencyjnych,

- wytltumaczy¢ zasady ulegania
wptywowi spotecznemu,

- zilustrowac na przyktadach
podstawowe techniki wptywu
spotecznego

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

Tresci przedmiotu

Psychologia ktamstwa.

Manipulacje w marketingu i reklamie.

Manipulacje w mediach.

Wykorzystanie sztuki w propagandzie.

Manipulacje w negocjacjach.

Analiza zachowan manipulacyjnych film.

Manipulacje w sektach.

Manipulowanie sondazami spotecznymi.

Osobowos$¢ a manipulacje.

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektow uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe)

Prog zaliczeniowy

Sktadowa oceny koncowej

Egzamin pisemny: test.

51.0%

100.0%
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Adresy eZasobow Adresy na platformie eNauczanie:

Przyktadowe zagadnienia/ |Co to jest podstep blednego wnioskowania?
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Na czym polega ktamstwo egotystyczne?

Praktyki zawodowe Nie dotyczy
w ramach przedmiotu
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