Gdanski

Karta przedmiotu

Uniwersytet

Nazwa i kod przedmiotu

Business communication workshop (Cw. audytoryjne), PG_00118903

Kierunek studiow

Ekonomia (O), Miedzynarodowe stosunki gospodarcze (O)

Data rozpoczecia studiéw

pazdziernik 2024 r.

Rok akademicki realizaciji
przedmiotu

2025/2026

Poziom ksztatcenia Il stopnia Grupa zaje¢ Grupa zaje¢ obowigzkowych z
zakresu kierunku studiow
Grupa zaje¢ fakultatywnych

Forma studiéw stacjonarne Sposob realizacji na uczelni

Rok studiow 2 Jezyk wyktadowy angielski
Angielski

Semestr studiow 4 Liczba punktéw ECTS 5.0

Profil ksztatcenia ogdlnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie

Jednostka prowadzaca

Rektor -> Wydziat Ekonomiczny -> Katedra Transportu i Handlu Morskiego -> Zaktad Gospodarki

Elektronicznej

Imie i nazwisko
wyktadowcy (wyktadowcow)

Odpowiedzialny za przedmiot

dr hab. Jacek Winiarski

Prowadzacy zajecia z przedmiotu

dr hab. Jacek Winiarski

Formy zaje¢ Forma zajec Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium |RAZEM
Liczba godzin zaje¢ (0.0 30.0 0.0 0.0 0.0 30
W tym liczba godzin zajeé¢ na odlegtos¢: 0.0
Aktywnos¢ studenta Aktywnos¢ studenta |Udziat w zajeciach Udziatw Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy gl);dnaekg(;fﬂg%mobjetych konsultacjach studenta
Liczba godzin pracy |30 0.0 0.0 30

studenta

Cel przedmiotu

Celem przedmiotu Business Presentation Workshop jest rozwijanie umiejetnosci skutecznego

przygotowywania i prowadzenia profesjonalnych prezentacji biznesowych w kontekscie logistyki i
mobilnosci. Student doskonali kompetencje komunikacyjne, uczy sie stosowaé odpowiednie strategie
retoryczne, wizualne i jezykowe, a takze ¢wiczy autoprezentacje i wystgpienia publiczne z wykorzystaniem
specjalistycznej terminologii oraz narzedzi wspierajgcych prezentacje w srodowisku miedzynarodowym.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[EKONMUZ2_KO05] prawidtowo
identyfikuje, diagnozuje i
rozstrzyga dylematy oraz rézne
warianty rozwigzan zwigzane z
wykonywaniem zawodu

Student prawidtowo identyfikuje,
diagnozuje i rozstrzyga dylematy
etyczne oraz rézne warianty
rozwigzanh zwigzane z
wykonywaniem zawodu w
obszarze biznesu.

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_KO04] jest gotéw do
myslenia i dziatania w sposéb
przedsiebiorczy,

dostosowuje sie do nowych
sytuacji i warunkéw, podejmuje
wyzwania kreatywnego myslenia,
nabywa odporno$¢ na porazki,
ocenia ryzyko i zagrozenia oraz
znajduje sposoby
przeciwdziatania ich skutkom

Student wykazuje sie
przedsigbiorczoscig i
adaptacyjnoscig biznesowa,
skutecznie dostosowujgc sie do
zmieniajacych sie warunkow
rynkowych, kreatywnie
rozwigzujac problemy,
zarzadzajgc ryzykiem oraz
budujac odpornos¢ na
niepowodzenia w kontekscie
dziatalno$ci gospodarcze;.

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_UO01] potrafi tworczo
interpretowac i wyjasnia¢ ztozone i
nietypowe

zjawiska ekonomiczne oraz
relacje wystepujace miedzy nimi,
korzystajac z posiadanej wiedzy z
zakresu ekonomii, finanséw i
migdzynarodowych stosunkow
gospodarczych

Student potrafi tworczo
analizowad, interpretowac i
wyjasniac ztozone oraz nietypowe
zjawiska ekonomiczne i wzajemne
relacje migdzy nimi, wykorzystujac
wiedze z zakresu ekonomii,
finanséw i miedzynarodowych
stosunkéw gospodarczych.

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_W11] ma
podbudowanag teoretycznie,
pogtebiong wiedze na temat
kluczowych zagadnien z zakresu
zarzadzania podmiotem
gospodarczym na rynku krajowym
i miedzynarodowym oraz
wybranych szczegétowych
zagadnien dotyczacych
miedzynarodowego tancucha
dostaw

Student posiada teoretycznie
podbudowang i pogtebiong wiedze
z zakresu zarzadzania podmiotem
gospodarczym na rynku krajowym
i migdzynarodowym, ze
szczegblnym uwzglednieniem
miedzynarodowych tancuchéw
dostaw.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[EKONMU2_W11] zna
szczegobtowe zasady tworzenia
oraz rozwoju form indywidualnej
przedsigbiorczosci, wykorzystujac
wiedze z zakresu ekonomii,
finanséw i nauk o zarzadzaniu

Student zna szczegotowe zasady
tworzenia oraz rozwoju form
indywidualnej przedsiebiorczosci,
integrujac wiedze z zakresu
ekonomii, finanséw i nauk o
zarzadzaniu.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[EKONMUZ2_UQ07] potrafi
samodzielnie proponowac
rozwigzania ztozonego problemu
gospodarczego lub spotecznego,
dobiera¢ metody analizy i
przeprowadzenia rozstrzygajacych
procedur w tym zakresie

Student potrafi samodzielnie
identyfikowa¢, analizowac i
proponowac rozwigzania
ztozonych problemow
gospodarczych lub spotecznych,
dobierajac odpowiednie metody
analityczne oraz przeprowadzajac
procedury decyzyjne prowadzace
do ich rozstrzygnigcia.

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

Tresci przedmiotu

Struktura i logika prezentaciji
Wizualizacja tresci
Prezentowanie danych i analiz

OCONOOrWN =

Wprowadzenie do sztuki prezentacji biznesowej
Zasady profesjonalnej komunikacji
Jezyk prezentacji styl i terminologia

Prezentacje w srodowisku miedzynarodowym
Indywidualne i zespotowe prezentacje
Zarzadzanie stresem i wystgpieniami na zywo

Wymagania wstepne
i dodatkowe

*  Ukonczenie przedmiotu "Mikroekonomia" i "Makroekonomia" (podstawy teoretyczne)
*  Podstawowa znajomos$¢ pakietu Microsoft Office (PowerPoint, Excel) lub Google Workspace

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektow uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe)

Prog zaliczeniowy

Sktadowa oceny koncowej

Prezentacja

51.0%

100.0%
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Zalecana lista lektur

Podstawowa lista lektur

Krzemien, G. (2019). Wiasna firma krok po kroku: Dziataj
skutecznie na kazdym etapie rozwoju swojego biznesu. MT Biznes.
Reynolds, G. (2018). Presentation zen: Prosty sposéb na
przygotowanie i przeprowadzenie prezentacji [Presentation zen: A
simple way to prepare and deliver presentations]. Helion.

Uzupetniajaca lista lektur

Batko, A. (2019). Sztuka prezentacji. Jak zostac¢ mistrzem
prezentacji i przekonywac stowem. Wydawnictwo Helion.

Bralczyk, J. (2017). Jezyk na sprzedaz. Czyli o tym, jak jezyk stuzy
reklamie i jak reklama uzywa jezyka. Wydawnictwo Gdanskie.
Celuch, K. (2020). Skuteczna prezentacja. Jak przygotowac i
przeprowadzi¢ prezentacje, ktora przekona odbiorcow.
Wydawnictwo MT Biznes.

Adresy eZasobdéw

Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

najskuteczniejsze?

Ktére z prezentowanych technik opanowania stresu przed sytgpieniem publicznym sg w Twoim przypadku

Praktyki zawodowe
w ramach przedmiotu

Nie dotyczy

Dokument wygenerowany elektronicznie. Nie wymaga pieczeci ani podpisu.
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