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Cel przedmiotu

Student zapoznat sie i potrafi praktycznie wykorzystac dla celéw profesjonalnych modele teoretyczne i
wyniki badan ekonomii behawioralnej

Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[IBL3_U09] potrafi pracowac
indywidualnie i w zespotach, takze
o charakterze
interdyscyplinarnym; potrafi
planowac i organizowac¢ wiasne
zadania oraz prace zespotu

Student potrafi w zakresie
ekonomii behawioralnej pracowac
indywidualnie i w zespotach, takze
o charakterze
interdyscyplinarnym; potrafi
planowac i organizowac¢ wiasne
zadania oraz prace zespotu

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SUZ2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[IBL3_WO08] zna i rozumie zasady
podejmowania decyzji
gospodarczych przez jednostki
dziatajgce w strukturach
spotecznych i biznesowych

Student dzieki znajomosci
ekonomii behawioralnej zna i
rozumie zasady podejmowania
decyzji gospodarczych przez
jednostki dziatajgce w strukturach
spotecznych i biznesowych

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[IBL3_KO03] jest gotowy do udziatu
w wspotorganizacji dziatan dla
otoczenia spotecznego i
wypetnienia spotecznych
obowigzkéw interesariuszy
biznesu miedzynarodowego

Student wykorzystujac wiedze z
zakresu ekonomii behawioralnej
jest gotowy do udziatu w
wspotorganizacji dziatan dla
otoczenia spotecznego i
wypetnienia spotecznych
obowigzkéw interesariuszy
biznesu migdzynarodowego

[SK1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[IBL3_KO04] jest gotowy do
myslenia i dziatania w sposob
przedsiebiorczy

Student jest gotowy do myslenia i
dziatania w sposéb
przedsigbiorczy przy
wykorzystaniu ekonomii
behawioralnej

[SK1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport
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Tresci przedmiotu

Opis kursu:

Modut 1: Racjonalne podejmowanie decyzji

Podejmowanie decyzji w warunkach ryzyka i niepewnosci,
Drzewo decyzyjne

Warto$¢ oczekiwana,

Oczekiwana uzytecznose,

Paradoks petersburski,

Studia przypadkoéw dotyczace praktycznego wykorzystania wartosci oczekiwane;.
Modut 2: Wprowadzenie do ekonomii behawioralnej

Teoria von Neumana i Morgensterna,

Ograniczona racjonalnosé¢,

Preferencje i motywy ekonomiczne ludzi,

Rola motywoéw wiodacych,

Zredukowana racjonalnos$c¢ ludzkich wyboréw ekonomicznych,
Zredukowana racjonalnosc¢ czy rézne poziomy racjonalnosci?
Ekonomia behawioralna w odniesieniu do gtéwnego nurtu ekonomii.
Modut 3: System 1 i System 2

Jak podejmujemy decyzje,

Decyzje automatyczne i intuicja,

Wysitek wymagany do podjecia $wiadomych decyzji, efekt wyczerpania,
Efekt torowania,

tatwos¢ poznawcza,

Poszukiwanie wyjasnien - spdjne historie i normy,

Efekt aureoli,

WYSIATI,

Podstawianie pytan

Modut 4: Heurystyki i btedy logiczne

Heurystyka afektu,

Btad matych liczb,

Heurystyka dostepnosci,

Kotwiczenie,

Heurystyka reprezentatywnosci,

Btad regresiji,

Ramowanie,

Nadmierna pewnos$¢ siebie i nieche¢ do strat:

- lluzja waznosci,

- Btad planowania,

- Powszechne uprzedzenie optymistyczne,

Btad utopionych kosztow.

Modut 5: Teoria perspektywy

Neutralny punkt odniesienia, - poziom adaptacji,

Zasada malejacej wrazliwosci w ocenie zmian bogactwa,

Awersja do strat kontra poszukiwanie ryzyka,

Zte kontra dobre wybory,

Efekt pewnosci i mozliwosci,

Nieliniowe wazenie prawdopodobienstw: na przyktad funkcja Preleca,
Efekt wyposazenia.

Modut 6: Altruizm

Altruizm wzajemny,

Altruizm kontra wspotpraca,

Oddanie jako czgs$¢ zachowan altruistycznych,

Altruizm jako inwestycja,

Ptec¢ i podejscie altruistyczne.

Modut 7: Eksperymenty i praktyka

Projektowanie eksperymentu behawioralnego,

Omowienie i dopracowanie koncepcji eksperymentu,
Przeprowadzenie eksperymentu,

Prezentacja wynikéw badan eksperymentéw studenta i ich omowienie,
Warsztat na temat finanséw publicznych behawioralnych - dyskusja na temat wynikéw eksperymentow
studenta.

Przygotowanie eksperymentéw bedzie omawiane ze studentami réwniez w godzinach dyzuru

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Sposoby i kryteria Sposdb oceniania (sktadowe) Prég zaliczeniowy Sktadowa oceny koricowej
oceniania OSIaganych Eksperyment behawioralny 51.0% 20.0%

efektéw uczenia sie Aktywnosc na zajeciach 51.0% 80.0%

Zalecana lista lektur Podstawowa lista lektur Podstawowa lista lektur

* DAN ARIELY, Predictably Irrational. Harper Collins Publishers
2008
»  DANIEL KAHNEMAN, Thinking fast and slow. Macmillan 2001
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Uzupetniajaca lista lektur Uzupetniajaca lista lektur

DAN ARIELY,The upside of irrationality, Harper Collins Publishers,
2010

Adresy eZasobdw

Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Podaj praktyczny przyktad, w jaki sposob wykorzystasz w codziennych relacjach ekonomicznych (wciel sie
w role menedzera duzego supermarketu, dyrektora generalnego duzej firmy lub szefa agencji marketingowej
lub premiera swojego rzadu) wiedze na temat:

Wyczerpania ego,

Efektu primingu,

tatwosci poznawczej

Skionnosci do tworzenia spdjnych historii (sktonno$é do wiary)

Efektu hallo

WYSIATI

Zastepowania pytan

Jesli potrzebujesz przedyskutowa¢ twoje pomysty zapraszam na konsultacje.

Praktyki zawodowe
w ramach przedmiotu

Nie dotyczy
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