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planem studiow
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Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest zapoznanie studentéw z zagadnieniem budowania relacji miedzyorganizacyjnych ze
szczegollnym uwzglednieniem wspotpracy nauki i biznesu.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[liEL3_WO01] Student w
zaawansowanym stopniu zna i
rozumie charakter i ewolucje teorii
z zakresu nauk o zarzgdzaniu i
jakosci oraz ekonomii i finanséw
wraz z ich miejscem w systemie
nauk spotecznych - w
szczegolnosci w zakresie
zastosowania metod i narzedzi
informatycznych lub
statystycznych.

Student w zaawansowanym
stopniu zna i rozumie
wspotczesne teorie zarzadzania
strategicznego w tym podejscie
relacyjne, co pozwala mu na
pogtebiong

ocene znaczenia zasobow
relacyjnych w budowaniu
przewagi konkurencyjnej w
ukfadach sieciowych.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[Z1SZL3_WO01] Ma zaawansowang
wiedze w dyscyplinie nauki o
zarzadzaniu i jakosci oraz rozumie
jej relacje z innymi naukami
spotecznymi.

Student ma zaawansowang
wiedze dotyczaca budowania
relacji

wspotpracy nauki z biznesem, a
takze rozumie zmiennos¢ tych
relacji, ktéra wptywa na

interesariuszy uktadéw sieciowych.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[ZSSML3_WO01] Ma
zaawansowang wiedze w zakresie
dyscypliny nauk o zarzgdzaniu i
jakosci oraz rozumie jej
powigzania z innymi naukami
spotecznymi.

Student ma zaawansowang
wiedze w zakresie analizy sieci
miedzyorganizacyjnych oraz zna
motywy i bariery budowania relacji
nauki i biznesu w gospodarce
opartej na wiedzy.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[ZARZL3_WO01] Student w
zaawansowanym stopniu zna i
rozumie charakter i ewolucje teorii
z zakresu nauk o zarzgdzaniu i
jakosci oraz ekonomii i finanséw
wraz z ich miejscem w systemie
nauk spotecznych - w
szczegolnosci ich znaczenia z
perspektywy podejmowania
decyzji biznesowych.

Student w zaawansowanym
stopniu zna i rozumie ztozone
problemy zwigzane z
wspotpraca nauki z biznesem i
proponuije

innowacyjne rozwigzania
adekwatne do zmiennego
otoczenia biznesowego.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[FIRL3_WO01] Student w
zaawansowanym stopniu zna i
rozumie charakter i ewolucje teorii
z zakresu nauk o zarzgdzaniu i
jakosci oraz ekonomii i finanséw
wraz z ich miejscem w systemie
nauk spotecznych - w
szczegolnosci z perspektywy
finanséw i rachunkowosci.

Student w zaawansowanym
stopniu zna i rozumie koniecznos$¢
projektowania innowacyjnych
modeli biznesowych w uktadach
sieciowych.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

Tresci przedmiotu

1. Metodyka myslenia sieciowego.

2. W kierunku podejscia relacyjnego w naukach o zarzadzaniu.

3. Znaczenie relacji migedzyorganizacyjnych z perspektywy gospodarki opartej na wiedzy.

4. Analiza interesariuszy sieci wspotpracy.

5. Formy wspotpracy nauki i biznesu.

6. Czynniki motywujgce i utrudniajgce budowanie relacji pomiedzy naukowcami i przedsiebiorcami.

7. Efekty wspotpracy nauki i biznesu.

8. Koncepcja otwartych innowacji a wspotpraca nauki i biznesu.

9. Hybrydyzacja modeli biznesowych przedsiebiorstw.

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Podstawy zarzgdzania

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektow uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe)

Prog zaliczeniowy

Sktadowa oceny koncowej

projekt

51.0%

100.0%
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Zalecana lista lektur

Podstawowa lista lektur

E. Dobrowolska, A. Szymanska, J. Litwin, Innowacje jako efekt
wspotpracy przedsiebiorstw przemystu stoczniowego i uczelni
technicznych perspektywa przedsigbiorcy, \Wydawnictwo
Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2025.

E. Dobrowolska, W kierunku uniwersytetu przedsigbiorczego,
Wydawnictwo Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2021.

F. Tuznik, Zarzgdzanie wspétpracg biznes nauka. Perspektywa
przedsiebiorstwa, Wydawnictwo Uniwersytetu Warszawskiego,
Warszawa 2023.

Uzupetniajgca lista lektur

J. Rybicki, E. Dobrowolska, Model wspdtpracy polskich politechnik
z przedsiebiorstwami - identyfikacja i kierunki rozwoju, Organizacja
i Kierowanie 2018, Nr 2(181),159-174.

J. Rybicki, E. Dobrowolska, Hybrydyzacja modeli biznesowych w
procesie tworzenia innowacji technologicznych, Przeglad
Organizacji 2018, Nr 7(942), 3-9.

M. Bielecki, A. Bukowska-Piestrzynska, J. Gorniak-Krupinska, U.
Motowidlak, Spofecznie odpowiedzialne uczelnie wyzsze,
Wydawnictwo Uniwersytetu todzkiego, £6dz 2025.

Adresy eZasobdow

Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Jakie znaczenie ma podejscie relacyjne w gospodarce opartej na wiedzy?

Jakie czynniki stymulujg do rozwoju wspétpracy naukowcow z przersiebiorstwami?

Jakie wyrdznia sie bariery wspotpracy naukowcéw z przersigbiorstwami?

Jakie korzysci wynikajg ze wspotpracy nauki z biznesem?

Praktyki zawodowe
w ramach przedmiotu

Nie dotyczy

Dokument wygenerowany elektronicznie. Nie wymaga pieczeci ani podpisu.
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