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| stopnia - licencjackie Grupa zaje¢

Grupa zaje¢ obowigzkowych z
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Grupa zaje¢ powigzanych z
prowadzonymi badaniami
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zwigzanej z kierunkiem - profil
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Forma studiow niestacjonarne Sposob realizacji na uczelni
Rok studiow 2 Jezyk wyktadowy polski
Semestr studiow 4 Liczba punktow ECTS 1.0
Profil ksztatcenia ogolnoakademicki Forma zaliczenia egzamin
Jednostka prowadzaca
Imie i nazwisko Odpowiedzialny za przedmiot dr Anna Sperska
wyktadowcy (wyktadowcow) |Prowadzacy zajecia z przedmiotu
Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium [RAZEM
Liczba godzin zaje¢ [14.0 0.0 0.0 0.0 0.0 14
W tym liczba godzin zajeé na odlegtos¢: 0.0
Aktywnos¢ studenta Aktywno$¢ studenta (Udziat w zajeciach' Udziat w . Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktycznylc’h, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy |14 4.0 7.0 25
studenta

Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest przekazanie pogtebionej wiedzy na temat réznych form transakcji handlowych

realizowanych na rynku miedzynarodowym. Analiza case studies pozwoli
kosztow wynikajgcych dla podmiotow
gospodarczych z wyboru konkretnej formy transakgiji

na zidentyfikowanie korzysci i
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Efekty uczenia sie Efekt kierunkowy Efekt z przedmiotu Sposob weryfikacii i oceny efektu
przedmiotu [MSGL3_W16] zna i rozumie w student zna i rozumie w [SW4] test/egzamin - ustny lub
zaawansowanym stopniu zasady |zaawansowanym stopniu zasady |pisemny
zawierania oraz realizacji zawierania oraz realizacji
transakcji handlowych na rynku transakgji handlowych na rynku
miedzynarodowym miedzynarodowym
W ramach wykfadu student
wykazuje gotowos¢ do korzystania
z konsultacji w celu pogtebienia
wiedzy i przygotowania do
egzaminu
[MSGL3_WO06] zna i rozumie student zna i rozumie relacje [SW4] test/egzamin - ustny lub
relacje miedzy podmiotami miedzy podmiotami pisemny
gospodarczymi i instytucjami gospodarczymi i instytucjami
publicznymi funkcjonujgcymi w publicznymi w zwigzku z realizacjg
sferze krajowej, miedzynarodowej [transakcji handlowych na rynku
i miedzykulturowej miedzynarodowym
[MSGL3_UO05] potrafi postugiwa¢ |student potrafi postugiwac sie [SU4] test/egzamin - ustny lub
sie przepisami i standardami podstawowymi przepisami i pisemny
warunkujgcymi dziatalnos$¢ standardami warunkujgcymi
gospodarczg oraz zasadami dziatalno$¢ gospodarczg oraz
rachunkowosci w celu rozwigzania |zasadami przygotowania i
konkretnego zadania z zakresu realizacji transakcji handlu
dziatalnosci przedsigbiorstw zagranicznego
[MSGL3_UO07] potrafi realizowa¢ |student potrafi analizowac¢ i [SU4] test/egzamin - ustny lub
transakcje handlowe na rynku krytycznie oceniaé przebieg pisemny
migdzynarodowym, wybrac i transakgji
zastosowac odpowiednig forme
rozliczenia transakcji, analizowac i
krytycznie ocenia¢ przebieg
transakcji
[MSGL3_U06] potrafi student potrafi zidentyfikowaé [SU4] test/egzamin - ustny lub
zidentyfikowaé wybrane rodzaje wybrane rodzaje ryzyka pisemny
ryzyka zwigzanego z dziatalnoscig |zwigzanego z realizacja transakgc;ji
miedzynarodowg przedsiebiorstw |handlu zagranicznego oraz
oraz prawidtowo oceni¢ ich prawidtowo oceni¢ ich
konsekwencje konsekwencje
Tresci przedmiotu 1. Transakcje w handlu zagranicznym - definicje i specyfika procesu.
2. Transakcje handlowe i niehandlowe.
3. Klasyczne formy transakgiji.
4. Transakcje specyficzne.
5. Istota i rodzaje transakcji wigzanych.
6. Istota i rodzaje transakcji wymiennych.
7. Case studies - analiza korzysci i kosztéw wybranych form transakgiji
Wymagania wstepne Brak
i dodatkowe
Sposoby i kryteria Sposéb oceniania (sktadowe) Prég zaliczeniowy Sktadowa oceny koricowej
oceniania osigganych Egzamin 51.0% 100.0%
efektow uczenia sie
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