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Rok akademicki realizaciji
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Poziom ksztatcenia

Il stopnia

Grupa zaje¢

Grupa zaje¢ obowigzkowych z
zakresu kierunku studiow
Grupa zaje¢ fakultatywnych
Grupa zaje¢ powigzanych z
prowadzonymi badaniami
naukowymi w dziedzinie nauki
zwigzanej z kierunkiem - profil
ogolnoakademicki

Forma studiow niestacjonarne Sposob realizacji na uczelni
Rok studiow 2 Jezyk wyktadowy polski
Semestr studiow 3 Liczba punktow ECTS 6.0
Profil ksztatcenia ogolnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie
Jednostka prowadzaca
Imie i nazwisko Odpowiedzialny za przedmiot dr Monika Grottel
wyktadowcy (wyktadowcow) |Prowadzacy zajecia z przedmiotu
Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium [RAZEM
Liczba godzin zaje¢ [10.0 16.0 0.0 20.0 0.0 46
W tym liczba godzin zajeé na odlegtos¢: 0.0
Aktywnos¢ studenta Aktywno$¢ studenta (Udziat w zajeciach' Udziat w . Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktycznylc’h, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy |46 0.0 104.0 150
studenta

Cel przedmiotu

W wyniku zaliczenia przedmiotu student zdobedzie pogtebiong wiedze na temat organizacji dziatalnosci
handlowej na rynkach zagranicznych, pozna metody i formy wspotpracy przedsigbiorstw na rynku
miedzynarodowym oraz zasady prowadzenia obrotu towarowego, w tym szczegolnie zasady obstugi celnej
importu i eksportu towaréw, zdobedzie umiejetnos¢ podejmowania decyzji w zakresie planowania
dziatalnosci handlowej na rynkach zagranicznych oraz wypetniania dokumentéw handlowych i celnych.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[MSGMU2_U06] potrafi
zidentyfikowac¢ rodzaje ryzyka
zwigzane z dziatalnoscig
miedzynarodowg przedsiebiorstw
oraz prawidtowo okreslic¢ ich
konsekwencje i metody
ograniczania, przy umiejetnym
wykorzystaniu teorii, z
zastosowaniem wtasciwej metody
badawczej

Student identyfikuje zrodta ryzyka
na kazdym etapie cyklu
transakcyjnego, zna sposoby jego
ograniczania; student potrafi
uporzgdkowac rynki docelowe
oraz potencjalnych kontrahentow
handlowych wedtug kryterium
poziomu ryzyka.

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[MSGMU2_U07] potrafi
zaplanowac transakcje handlowg
na rynku

migdzynarodowym i kierowac jej
realizacja, prowadzi skuteczne
negocjacje, analizuje i krytycznie
ocenia przebieg transakgji

Student zna etapy cyklu
transakcyjnego, zadania stojgce
przed przedsiebiorcg na kazdym z
etapow; student potrafi
sformutowac cele transakcyjne i
negocjacyjne oraz ocenic ich
realizacje.

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[MSGMU2_KO06] wykazuje
gotowos$¢ do samodzielnego
identyfikowania, diagnozowania i
odpowiedzialnego rozstrzygania
dylematéw oraz réznych
wariantéw rozwigzan zwigzanych
z wykonywaniem zawodu i
rozwijaniem dorobku zawodowego

Student samodzielnie dokonuje
wyboru rynku docelowego
internacjonalizacji oraz
kontrahenta handlowego za
pomocg obiektywnych kryteriéw
decyzyjnych oraz metod
ilociowych i jakosciowych.

[SK1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SK4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[MSGMU2_U05] potrafi
postugiwac¢ sie regutami i
standardami dotyczgcymi
dziatalno$ci gospodarczej w celu
rozwigzania ztozonych i
nietypowych problemoéw
wynikajgcych z miedzynarodowej
wspotpracy gospodarczej

Student potrafi okresli¢ bariery
handlowe i ograniczenia dostepu
do danego rynku docelowego;
student potrafi skompletowac¢
dokumentacje handlowg dla
catego cyklu transakcyjnego.

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[MSGMU2_W10] dysponuje
usystematyzowang wiedzg z
zakresu uwarunkowan
prawnych, kulturowych i
finansowych zwigzanych z
prowadzeniem dziatalnosci
gospodarczej, w szczegolnosci o
charakterze miedzynarodowym

Student potrafi dokonaé
samodzielnej oceny uwarunkowan
spotecznych, ekonomicznych,
prawnych i technologicznych
ekspansji eksportowej lub importu
z danego rynku zagranicznego.

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[MSGMU2_W09] dysponuje
wiedzg dotyczaca wybranych
obszaréw

funkcjonowania wspétczesnego
przedsigbiorstwa w otoczeniu
krajowym i miedzynarodowym,
rozumie uwarunkowania,
zasady i konsekwencje decyzji
podejmowanych w jego
strukturach majgce na celu rozwdéj
oraz zaleznosci zachodzgce
miedzy przedsigbiorstwami na

rynku miedzynarodowym

Student zna zasady
przygotowywania oferty
handlowej, kontraktu handlowego,
podstawy prawne rzadzace
miedzynarodowymi umowami
handlowymi, zwyczaje handlowe
w obszarze realizacji transportu
miedzynarodowego.

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

Tresci przedmiotu

Cykl transakcyjny.

PN RWN =

z posrednikami.

©

Przygotowanie transakcji handlowej eksportowej/importowe;.
Kryteria wyboru rynku docelowego.

Nawigzywanie kontaktu z kontrahentem na rynku zagranicznym.
Kryteria wyboru odbiorcy/dostawcy towarow.

Przedmiot transakcji a zakres szczegétowy warunkéw kontraktowych.

Realizacja transakcji handlowej: wypetnienie warunkéw podstawowych kontraktu; zarzadzanie relacjami

Organizacja dziatalnosci handlowej w przedsiebiorstwie na rynku miedzynarodowym.

Rozliczenie i podsumowanie transakcji handlowej, zastosowanie klauzul uzupetniajgcych.

W ramach konsultacji omawiane bedg indywidualne pytania studentéw, wyjasniane watpliwosci oraz
udzielane dodatkowe informacje dotyczace tresci programowych.
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Wymagania wstepne
i dodatkowe

handlowych

wiedza przydatna do realizacji tresci programowych:

*  wiedza z zakresu miedzynarodowych obrotow towarowych, cyklu transakcji handlowej oraz zwyczajow

przedmioty, ktéry zaliczenie jest niezbedne do realizowania tresci przedmiotu:

*  miedzynarodowe transakcje handlowe
*  procedury i dokumenty handlu zagranicznego

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektow uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe)

Prog zaliczeniowy Sktadowa oceny koncowej

egzamin ustny lub pisemny

51.0% 80.0%

aktywny udziat w dyskusji w
ramach wyktadéw

0.0% 20.0%

Zalecana lista lektur

Podstawowa lista lektur

Podstawy handlu zagranicznego, red. H. Treder, Wydawnictwo
Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2005.

Stepien B., Handel zagraniczny - poradnik dla praktykow, PWE,
Warszawa 2015.

Podrecznik spedytora - transport, spedycja i logistyka, red. D.
Marciniak-Neider i J. Neider, Polska Izba Spedyciji i Logistyki, Gdynia
2023.

Uzupetniajaca lista lektur

Bednarz J., Gostomski E., Dziatalno$¢ matych i $rednich
przedsigbiorstw na rynkach zagranicznych, Wydawnictwo Uniwersytetu
Gdanskiego, Gdansk 2009.

Poradnik dla eksportera z IP dla MSP, red. M. Bak, P. Kulawczuk, KIG,
Warszawa 2010.

Gwardzinska E., Laszuk M., Mastowska M., Michalski R., Prawo celne,
Wolters Kluwer 2017.

Grottel M. (co-author), Introduction to international trade, ed. A.
Fornalska-Skurczynska, M. Skurczynski, Gdansk University Press,
2016.

Adresy eZasobdw

Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Praktyki zawodowe
w ramach przedmiotu

Nie dotyczy
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