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Nazwa i kod przedmiotu

SG - GOSPODARCZO-FINANSOWA - Prawo uméw gospodarczych - wykiad, PG_00200823

Kierunek studiow

Prawo (O)

Data rozpoczecia studiéw

pazdziernik 2026 r.

Rok akademicki realizaciji
przedmiotu

2029/2030

Poziom ksztatcenia

jednolite magisterskie

Grupa zaje¢

Grupa zaje¢ obowigzkowych z
zakresu kierunku studiow

Grupa zaje¢ fakultatywnych

studenta

Forma studiéw stacjonarne Sposob realizacji na uczelni
Rok studiow 4 Jezyk wyktadowy polski
Semestr studiow 8 Liczba punktow ECTS 3.0
Profil ksztatcenia ogolnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie
Jednostka prowadzaca Rektor -> Wydziat Prawa i Administracji -> Katedra Prawa Handlowego
Imie i nazwisko Odpowiedzialny za przedmiot dr Maciej Zejda
wyktadowcy (wyktadowcow) | Prowadzacy zajecia z przedmiotu
Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium |RAZEM
Liczba godzin zaje¢ |30.0 0.0 0.0 0.0 0.0 30
W tym liczba godzin zaje¢ na odlegtosc¢: 0.0
Aktywnos¢ studenta Aktywno$¢ studenta | Udziat w zajeciach Udziat w Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktyczny_c’h, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy |30 2.0 43.0 75

Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest ukazanie studentom zasad zawierania, wykonywania oraz odpowiedzialno$ci za
niewykonanie umow w obrocie gospodarczym oraz przedstawienie typowych konstrukcji prawnych
stuzgcych minimalizacji ryzyka kontraktowego zwigzanego z niewykonaniem umowy przez kontrahenta.
Studenci poznajg typowe nazwane i nienazwane umowy stosowane w obrocie gospodarczym, w
szczegolnosci pomiedzy przedsigbiorcami i z udziatem przedsigbiorcow.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[PRAWOJ5_WK10] w
pogtebionym stopniu zna zasady
etycznego i wtasciwego
komunikowania sig jezykiem
prawnym i prawniczym

Student zna i rozumie
podstawowe terminy lub klauzule
umowne oraz rozumie role
profesjonalnych petnomocnikéw w
procesie negocjowania umow.

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SW5] realizacja zadania
problemowego

[PRAWOJ5_UWO05] potrafi
dostrzec i analizowa¢ dylematy
moralne, generowac ich
rozwigzania i uzasadniac¢ przyjete
stanowisko

Student rozumie role prawnika w
procesie tworzenia uméw
gospodarczych, potrafi
identyfikowac ryzyka prawne
zwigzane z klauzulami umownymi.

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SU5] realizacja zadania
problemowego

[SU6] demonstracja umiejetnosci
praktycznych

[SU8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[PRAWOJ5_WG05] w
pogtebionym stopniu identyfikuje
réznorodne formy zycia
spotecznego, w tym prawa i
obowigzki jednostek w réznych
kontekstach, ze szczeg6inym
uwzglednieniem zjawisk
naruszania prawa i ich
konsekwencji

Student zna réznice pomiedzy
umowami nazwanymi i
nienazwanymi, potrafi wskazac
elementy przedmiotowo istotne
umow nazwanych, a takze potrafi
ustali¢ elementy
charakterystyczne umow
nienazwanych. Student rozumie
réznice pomigedzy umowami
jednostronnie i dwustronnie
handlowymi. Student zna
problematyke zwigzang z
niewykonaniem zobowigzania.

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SW5] realizacja zadania
problemowego

[PRAWOJ5_KOO03] jest gotowy do
aktywnego uczestnictwa w
podmiotach realizujgcych
profesjonalne dziatania zwigzane
z prawem

Student zna zasady
konstruowania umoéw
gospodarczych, potrafi
negocjowac¢ umowy gospodarcze,
potrafi poprawnie identyfikowaé
ryzyka biznesowe i prawne.

[SK1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SK5] realizacja zadania
problemowego

[SK6] demonstracja umiejgtnosci
praktycznych

[SK8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[PRAWOJ5_WKO09] ma
pogtebiong wiedze na temat
instytuciji i konstrukcji prawnych
charakterystycznych dla ré6znych
dziedzin prawa, w tym wybranych
szczegOlnych obszaréw prawa
omawianych w toku studiéw

Student wykazuje pogtebiong
wiedze z zakresu prawa
zobowigzan oraz potrafi
zastosowac¢ odpowiednie normy
prawne.

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SW5] realizacja zadania
problemowego

Tresci przedmiotu

1. Umowy w obrocie gospodarczym - specyfika kontraktowania (w szczegolnosci podstawowe zasady
zawierania i wykonywania uméw gospodarczych )
2. Terminy zaptaty w transakcjach handlowych
3. Umowa sprzedazy towaréw okreslenie momentu przejécia ryzyka na kupujgcego, klauzule Incoterms,
odpowiedzialno$¢ za wady w umowach dwustronnie handlowych
4. Umowy dotyczace przedsiebiorstwa ( w tym zbycia przedsiebiorstwa i oddanie przedsiebiorstwa do
korzystania, sprzedaz udziatéw i akcji w spétkach kapitatowych, due dilligence)

5. Umowy w procesie budowlanym umowa deweloperska, umowa o roboty budowlane, umowa o
generalne wykonawstwo inwestycji, umowa o zastepstwo inwestycyjne

6. Umowa korzystania z rzeczy i praw (leasing, franchising)
7. Umowy stosowane przez banki (kredyt, rachunek bankowy, gwarancja bankowa, factoring, forfaiting)

8. Umowy inwestycyjne

9. Umowy posrednictwa handlowego umowa agencyjna, dystrybucyjna, umowa komisu

10. Umowy transportowe

11. Umowy o wspbétpracy przedsiebiorcéw (umowy kooperacyjne) - konsorcjum, join venture, umowy

kompensacyjne, kartelowe

12. Zabezpieczenia przed skutkami niewykonania/nalezytego wykonania umowy: kaucja, rachunek
powierniczy, gwarancja bankowa, weksel, akredytywa

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektow uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe)

Prég zaliczeniowy

Sktadowa oceny kohncowej

51.0%

100.0%
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Zalecana lista lektur Podstawowa lista lektur

M. Stec (red.), System Prawa Handlowego, Warszawa , tom 5a, 5b, 5¢
CH.BECK, dostepna w Systemie Informacji LEGALIS

W. Katner (red.), System Prawa Prywatnego , Warszawa, tom 1X
Wydawnictwo C.H. BECK , dostepne w Systemie Informacji Prawnej
LEGALIS

J. Rajski (red.), System Prawa Prywatnego , Warszawa, tom VII
Wydawnictwo C.H. BECK , dostepne w Systemie Informacji Prawnej
LEGALIS

A. Cempura, A. Kasolik, Metodyka sporzadzania uméw gospodarczych,
WOLTERS kLUWER, aktualne wydanie

F. Bortolotti, Drafting and negotiating international commercial
contracts : a practical guide, aktualne wydanie

Uzupetniajaca lista lektur

Brak

Adresy eZasobdw

Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Praktyki zawodowe Nie dotyczy
w ramach przedmiotu

Dokument wygenerowany elektronicznie. Nie wymaga pieczeci ani podpisu.
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