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Poziom ksztatcenia

| stopnia - licencjackie

Grupa zaje¢

Grupa zaje¢ obowigzkowych z
zakresu kierunku studiow

Grupa zaje¢ fakultatywnych

Forma studiow stacjonarne Sposob realizacji na odlegtosé (e-learning)
Rok studiow 3 Jezyk wyktadowy polski
polski
Semestr studiow 6 Liczba punktéw ECTS 2.0
Profil ksztatcenia ogolnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie

Jednostka prowadzaca

Rektor -> Wydziat Prawa i Administracji -> Katedra Teorii i Filozofii Panstwa i Prawa

Imie i nazwisko
wyktadowcy (wyktadowcow)

Odpowiedzialny za przedmiot

dr Magdalena Glanc-Zabietowicz

Prowadzacy zajecia z przedmiotu

Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium |RAZEM
Liczba godzin zaje¢ [30.0 0.0 0.0 0.0 0.0 30
W tym liczba godzin zaje¢ na odlegtosc: 30.0
Aktywnos¢ studenta Aktywnosc¢ studenta |Udziat w zajeciach Udziat w Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktycznych, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy |30 0.0 20.0 50
studenta

Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest zapoznanie studentéw z podstawowg wiedzg dotyczaca konfliktéw oraz ich
rozwigzywania, zarébwno na drodze sgdowej jak i pozasgdowej, oraz analiza i ocena dziatalnosci wybranych
instytucji pod katem prawnych i spotecznych konsekwenc;ji ich funkcjonowania. W toku wyktadu zostang
przedstawione elementy teorii komunikacji spotecznej, kognitywistyki prawniczej, etyki i argumentac;ji
prawniczej, a takze rezultaty interdyscyplinarnych badan prowadzonych w naukach spotecznych i w
prawoznawstwie nad dziataniem sagdéw, negocjacjami, mediacjami i arbitrazem. Prezentowane zagadnienia
majg takze na celu uksztaltowanie podstawowych umiejetnosci i postaw negocjacyjnych oraz mediacyjnych

Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposo6b weryfikacji i oceny efektu

Student ma podstawowa wiedze o
konflikcie oraz zna mechanizmy
rozwigzywania sporow,
pozasgdowe oraz sgdowe.

[SK4] test/egzamin - ustny lub
pisemny
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Tresci przedmiotu

[N

Nookw

8.
9.
10.

Alternatywne metody rozwigzywania sporéw. Rozwigzywanie a rozstrzyganie konfliktdw
Pojecie negocjacji i mediacji. Rola negocjatora oraz mediatora, rola prawnika i administratywisty na
wspotczesnym rynku ustug

Etyka sposobow prowadzenia negocjacji i mediacji. Etyka rezultatu. Etyka negocjatora

Modele, style i fazy negocjaciji

Przygotowanie do negocjacji. Stanowisko negocjacyjne. Czas i przestrzen w negocjacjach.
Taktyki miekkie i twarde w negocjacjach

Komunikacja niewerbalna w negocjacjach i mediacjach. Heurystyki poznawcze a poprawna
komunikacja w negocjacjach i mediacjach.

Zasady mediacji. Specyfika mediacji w wybranych obszarach prawa i w administracji publiczne;.
Poréwnanie negocjacji i mediacji z innymi sposobami rozwigzywania konfliktéw w prawie.
Symulacje

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Sposoby i kryteria

Sposoéb oceniania (sktadowe) Prég zaliczeniowy Sktadowa oceny koncowej

oceni’ania osia_gan.ych udziat w zajeciach 80.0% 50.0%

efektow uczenia sie wypowiedz pismena 50.0% 50.0%

Zalecana lista lektur Podstawowa lista lektur « J. Stelmach, B. Brozek, Sztuka negocjacji prawniczych, Warszawa
2011.

« J. Jabtonska-Bonca, K. Zeidler, Prawnik a sztuka retoryki
inegocjacji, Warszawa 2016.

* T.Reiman, Potega mowy ciata, Wyd. Helion, Warszawa 2010.

* R. Mayer, Jak wygra¢ kazde negocjacje, MT Biznes,
Warszawa2012.

* A. Jakubiak-Mironczuk, Negocjacje dla prawnikéw, Warszawa2010.

* M. Tabernacka, Negocjacje i Mediacje w sferze publicznej,
WoltersKluwer Polska, 2009.

+ D. Kahneman, Putapki myslenia. O mysleniu szybkim i
wolnym,Media Rodzina, Warszawa 2012

Uzupefniajgca lista lektur

brak

Adresy eZasobdéw

Przyktadowe zagadnienia/ [brak
przyktadowe pytania/

realizowane zadania

Praktyki zawodowe Nie dotyczy

w ramach przedmiotu
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